
Экономическая целесообразность переезда в облака
 



Кто мы? 

LOGISTIC B2B B2C 
Omni channel retail 

LOGISTIC   

59% 
Offline 

41% 
Online 

      

3 933 
B2B клиентов 

778 
B2G клиентов 

120 490 м2  
Складских площадей 

86 000 м2 
Центральный склад 

Клиенты 

36 млн. 
Онлайн посетителей 

143 
Собственных магазинов 

Сеть Команда 

2 379 
Сотрудников 

      

ТОП-1 ИНТЕРНЕТ-МАГАЗИН 
АВТОТОВАРОВ В РОССИИ** 

* Cайт www.kolesa-darom.ru входит в ТОП 25 (25-ое место) по объему 

онлайн-продаж в России за 2021 год. №1 по продаже шин и дисков 

** Cайт www.kolesa-darom.ru входит в ТОП 1 по объему онлайн-
продаж автотоваров в России за 2022 год. 
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Вопросы с которыми сталкиваемся при оценке 
экономической целесообразности: 

Информационная безопасность 

Требования бизнеса 

Требования законодательства 

Требования регуляторов 

Финансовая политика 

Ограничения текущей архитектуры 

Ограничения текущей инфраструктуры 

Стратегия бизнеса 

Кадровая стратегия 

Внешние факторы 



Когда выбираем облако? 

Пилотные работы + проверка гипотез 

Проектная разработка 

Необходимость масштабирования ПО 

Нет серьезных требований со стороны безопасности 

Продакшн среда критически важных ИТ сервисов 

Высокая чувствительность данных 

Зависимости ИТ Ланшдафта и архитектуры 

Повышенные требования со стороны СБ и регуляторов 

Когда выбираем свою инфраструктуру 



Что считаем? 

Культурный 
сдвиг 

Совместимость 

Стоимость 
переезда 

Сравнение SAAS 
(OpEx) vs Self-
Hosted (CapEx) 

Лицензирование 

Требование 
информационно
й безопасности 

Кадровая 
политика 

Соответствие 
бизнес стратегии 

Оценка рисков 



ГБ 

КД 


