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Подрядчик
• Outsource
• Outstaff
• Интегратор



@sorokatn 3

Три парадигмы

Заказная 
разработка ПО



@sorokatn 3

Три парадигмы

Заказная 
разработка ПО

•«Продажа» людей 
заказчику

•Нет разницы между 
своими и outsaff
сотрудниками

Outstaff
Bodyshop



@sorokatn 3

Три парадигмы

Заказная 
разработка ПО

•«Продажа» людей 
заказчику

•Нет разницы между 
своими и outsaff
сотрудниками

Outstaff
Bodyshop

•Вендор сдаёт 
готовый продукт

•Все риски вендор 
принимает на себя

Outsource
Под ключ



@sorokatn 3
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не умеют продавать
К кому приходят менеджеры по продажам 
и предлагают абсолютно ненужные услуги?

•«Как его выиграть?»

•«Можно ли без него?»

Тендер – триггер

•Путают компании

•Путают меня 
с кем-то еще

Массовый 
оффер

•Обязательные 
встречи
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От теории к практике
Практический опыт  эксперта
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Общие критерии 
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CredibilityСтоимость Дедлайны
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О чем думают менеджеры заказчика
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Работа по модели outsource
и как интегратор

Выстроенная коммуникация с заказчиком
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Поддерживать 
постоянную связь
с менеджментом 
заказчика

Быть зрелой 
компанией
в технологиях и процессах

Соответствовать 
ожиданиям
подстраиваться 
под клиента

Руководство к действию

Давать 
адекватные цены
снижая свои расходы
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Военное дело просто 
и вполне доступно 

здравому уму человека. 
Но воевать сложно

Карл фон Клаузевиц

“



Тарас Сорока
Независимый  эксперт 
в цифровой трансформации
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Давайте обсудим!


