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Наличие ключевой услуги и Legacy IT-системы
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Особенности любой экосистемы
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Много внутренних потребителей ЭДО, как сервиса

03

ЭДО – это инструмент, а не методология 
бизнеса



• Генерация документов

• Интеллектуальная обработка

• Подписание документов

• ИИ-обработка документов

• Маршрутизация документов

• Архивное хранение документов

Разделение всего спектра сервисов в стриме Среда ЭДО 
МТС по капабилити:
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Экосистема МТС



Только единичные 
документы процесса

Автоматизация процесса 
перед переводом на ЭДО

Идём в автоматизацию

Ручная обработка документов в интерфейсе или 
автоматическая обработка документов?



Кто, как и чем 
подписывает

На что обратить внимание?

Автоматический процесс в СЭД

Ресурсы на поддержку 
процесса

Автоматическая сверка и 
отчетность

Формат документов

Приоритезация траффика

Изменения 
законодательства
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Кейсы автоматизации

90%

98%

88%

20%

Документ о передаче и снятии с ответственного хранения МХ-1 и 
МХ-3 между ЮЛ. Подписание КЭП. Доработки на стороне 
контрагента. 

Документы на перемещение и отражение операции с ТМЦ внутри 
компании: накладная на внутреннее перемещение М-11, приходный 
ордер М-4, акты на списание М-6. 
Подписываются ПЭП. 

Исходящие счета фактуры и УПД на услуги связи

Отгрузка со склада ответ. хранения подрядчикам при самовывозе. 
Документы Акт на отгрузку материалов в монтаж МТС\М-8, накладная 
на передачу материалов на строну М-15, подписание ПЭП. 
Покупателю Торг-12, подписание КЭП. 
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Статистика обработки 
документов



«Цена» автоматизации последнего процента 
потребителей ЭДО крайне высокая и иногда 
есть смысл от этих проектов отказываться
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Вместо заключения



Спасибо 
за внимание

Константин Архипов
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